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Unser Mandant ist ein mittelsténdischer

Hersteller fir innovative Premium TK-Convenience
mit exzellenter Reputation in Food Service, LEH und
Industrie. Im Zuge des strategischen Wachstums
erschliet das Unternehmen mit neuen Marken neue
Absatzkanéle und baut damit seine stabile Marktposition
weiter aus.

Als Mitglied des Management-Teams gestalten Sie diese
Weiterentwicklung aktiv mit und verantworten die Umsetzung der
Wachstumsstrategie, um das Unternehmen weiterhin sicher in die
Zukunft zu fihren.

Head of Sales & Marketing mwa)

Premium TK Convenience - Marke - NRW/Remote

lhre Aufgaben

e Ergebnisverantwortliche Leitung von Vertrieb, Marketing und Produktentwicklung sowie Betreuung
ausgewahlter Top Key Accounts
e Fuhrung, Entwicklung und Digitalisierung des Vertriebsteam einschlie3lich Planung und Reporting . l

e Entwicklung einer zukunftsorientierten Vertriebsstrategie flir die bestehenden und neuen Absatzkanéle und
deren Umsetzung durch ErschlieBung neuer Kunden und Absatzkanale
¢ Impulsgebung fiir neue Konzepte und Produktentwicklungen A

lhr Profil

e Fundierte Vertriebs- und Fiihrungserfahrung im Bereich Food/TK-Convenience fiir Retail, Foodservice und Industrie
e Dynamisch-empathische Vertriebs- und Fiihrungspersdnlichkeit mit Macherqualitaten

e Sichere Englischkenntnisse zur Kommunikation auf europaischer Ebene

e Bereitschaft zur regelmaRigen Prasenz am Standort in Kombination mit Remote-Working
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